
Kennisagenda (31/5 Utrecht)

koppel

financieringsconstructies

informeel

vertrouwen, tijd, perspectief en een trekker

gunnen

begrip

ondernemers mee

Waar vind je betrokken ondernemerschap (vaak bij grondeigenaren, maar niet bij allemaal, hoe pik je ze eruit?) (Z)

Welke advies/organisatiestructuur (publiek-privaat)
is het meest dienstbaar aan regiomarketing (L)?

rollen/competenties

hoe combineer je inhoud en proces

hoe combineer je voor en met

hoe combineer je het expressieve/practische
met het instrumentele/strategische

Wanneer markt?

stappen

Wat is het adequate schaalniveau? (T)

Er is nogal wat spanning tussen eigenaarschap (publiek-privaat)->
hoe organiseer je loslaten, zonder te laten vallen? en samenhangend
hiermee: hoe zorg je voor continuïteit in een traject wanneer
bestuurders loslaten wegens wisseling van de wacht? (Z)

ruimte

ruimte

Het (oude) ontwikkelingsinstrumentarium op snijvlak VTE en GO is niet langer
toegespitst op de nieuwe wijze van handelen (koppeling met andere thema’s,
nieuwe financieringsconstructies, tijdelijke programmering, andere stakeholders).
Hoe komen we tot een nieuwe aanpak, dienstbaar aan een meer maatschappelijk
betrokken, meer dynamische, meer duurzame ontwikkeling (inhoud, proces)?


